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L autre couverture

D epuis 1968 Eural Gnutti pro-
duit des produits semi-finis 
en aluminium et peut se van-

ter d’une position de leadership mondial 
dans le secteur des barres, tubes et pro-
fils en alliage d’aluminium, principale-
ment destinés aux marchés de l’automo-
bile, de la mécanique de précision, des 
installations de sécurité, hydraulique et 
pneumatique, sociétés auxquelles l’en-
treprise de Rovato offre tous les autres 
produits de sa gamme comme les pro-
filés et les dissipateurs de chaleur. “En 
réalité l’histoire de l’entreprise a des ra-
cines plus lointaines. Ce fut mon père, 
en 1948, qui a créé la “Trafilerie Carlo 
Gnutti”, laquelle traitait principalement 
le laiton et, bien sûr, l’aluminium, ma-
tériau à cette époque considéré révo-
lutionnaire, comme peut l’être mainte-
nant le titanium”, spécifie Sergio Gnutti, 
Président et propriétaire de l’entreprise 
avec son frère Giuliano, fondateur de 
Eural Gnutti avec le père Oreste. À la 
fin des années soixante, ensuite, Eural 
Gnutti abandonne le secteur du laiton 
pour se dédier exclusivement à l’alumi-
nium. “J’avais seulement 19 ans quand 
a débuté cette aventure entrepreneu-
riale, aventure dont la continuité est ga-
rantie par des investissements constants 
dans de nouvelles technologies, installa-
tions, bureaux et ressources. Il est en ef-
fet indispensable de constamment poin-
ter sur la recherche et l’innovation pour 
garantir aux clients un produit de niche 
unique et imbattable”. L’entreprise de 
Brescia, de 2009 à 2013 – donc pen-
dant les années de grande crise pour 
toute l’économie mondiale – a investi 
100 millions d’euro pour agrandir l’usine 
de Rovato, comme aussi pour redou-

bler l’unité de fabrication de billettes de 
Pontevico : à ce propos ce site a été ré-
cemment complété d’un four de concep-
tion très nouvelle. “Nous sommes sur le 
point d’inaugurer un bureau de repré-
sentation à Chicago : nous considérons 

intéressant le continent américain dans 
sa totalité, et en particulier le Brésil et 
le Mexique” souligne Gnutti. Mais quel 
a été le moment précis qui a permis à 
Eural Gnutti de prendre vraiment son 
envol, la différenciant de tous ses autres 

concurrents ? “Le point de départ s’est 
vérifié quand nous avons décidé de nous 
dédier exclusivement à la valeur ajou-
tée élevée, excluant les applications 
plus communes comme par exemple 
les applications typiques du secteur de 
la construction, et nous focalisant sur 
celles de haute gamme” explique le Pré-
sident. En outre, la société offre un ser-
vice de consultation sérieux pour la sé-
lection des alliages les plus aptes pour 
chaque application. “Vu que notre 
gamme d’alliages couvre 99% des appli-
cations, nous collaborons avec le client 
dans son choix de l’alliage le plus adap-
té à ses objectifs. Nous créons conti-
nuellement des alliages nouveaux, pour 

rationaliser les coûts : ceux déjà à dispo-
sition satisfont la majeure partie des exi-
gences. Le client peut compter sur un 
staff nourri de “pain et aluminium” de-
puis la fondation de l’entreprise, donc 
possédant une grande expérience et 
un know-how (savoir-faire) supérieurs 
à la moyenne , capable de le guider de 
manière fiable” assure Gnutti. Forte de 
son énorme patrimoine d’expérience et 
de connaissance, l’entreprise bresciane, 
dans son futur proche, pointe aussi à ga-
rantir l’excellence de la production de 
ses alliages pour toutes les applications 
et pour tous les marchés. Les barres de 
Eural Gnutti sont constituées d’alliages 
allant des plus diffus aux plus récents, 

ceux écologiques, qui suivent les critères 
des très strictes normatives européennes 
RoHs et Elv. La grande protagoniste est 
l’usine de Pontevico, fruit d’un dévelop-
pement continu dans l’activité de fusion 
des alliages d’aluminium pour le traite-
ment de la matière plastique, qui se pré-
vaut des technologies de fusion les plus 
récentes et de coulage, dont les procé-
dés sont monitorés pour la durée en-
tière du cycle productif. Les billettes 
produites pour les besoins de l’entre-
prise, alimentent les presses d’extrusion 
pour les barres de l’usine de produc-
tion de Rovato. Les éléments typiques 
des barres de Eural sont le haut degré 
de filage et l’uniformité des grandes pro-
priétés mécaniques, ces caractéristiques 
étant aptes à satisfaire les standards qua-
litatifs élevés demandés par les clients 
du monde entier. Eural Gnutti offre 
une vaste gamme d’extrudés à usage 
industriel pour de prestigieuses socié-
tés du domaine qui présentent des ni-
veaux technologiques élevés. L’extru-
sion, phase centrale de l’entier processus 
productif est ensuite personnalisée pour 
chaque produit, au moyen de traite-
ments thermiques spécifiques. Enfin, 
les analyses et les tests sont réalisés dans 
un département spécifique de l’entre-
prise où sont utilisés les instruments de 
contrôle les plus sophistiqués. La grande 
valeur ajoutée de l’usine de Rovato est 
le total engagement de l’équipe de tra-
vail – 426 personnes – et en particulier la 
force du service commercial qui, toutes 
les semaines, voyage dans le monde en-
tier pour faire connaître la gamme des 
produits. Un effort collectif récompen-
sé par les données du chiffre d’affaires 
qui en 2012 se montait à 172 millions 
euro. “Nous sommes encore et toujours 
une entreprise familiale, et donc la vi-
tesse des décisions est une caractéris-
tique qui nous prime, unie à la passion 
pour ce travail. Nous produisons un pro-
duit hautement spécialisé destiné à un 
marché de niche mondial: jusqu’à main-
tenant nous avons très bien su indivi-
dualiser cette “niche” à l’échelle interna-
tionale et nous continuerons à le faire” 
conclue le Président.dente.
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