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È dal 1968 che Eural Gnut-
ti produce semilavorati in 
alluminio e vanta una po-

sizione di leadership mondiale nel 
settore di barre, tubi e profilati in le-
ga d’alluminio, principalmente de-
stinati al mercato dell’automotive, 
della meccanica di precisione, de-
gli impianti di sicurezza, dell’oleodi-
namica e della pneumatica, ai qua-
li l’azienda di Rovato offre anche gli 
altri prodotti della sua gamma, co-
me i profilati e i dissipatori di calore. 
“In realtà la storia di quest’impresa 
ha radici ancora più lontane. Fu mio 
padre nel 1948 a creare le Trafilerie 
Carlo Gnutti, che trattavano princi-
palmente ottone e, appunto, allumi-
nio che a quei tempi era un mate-
riale rivoluzionario, come potrebbe 
essere adesso il titanio”, specifica 
Sergio Gnutti, presidente e titola-
re dell’azienda con il fratello Giulia-
no, fondatore, quest’ultimo di Eural 
Gnutti assieme al padre Oreste. Alla 
fine degli anni Sessanta, quindi, Eu-
ral Gnutti abbandona il segmento 
dell’ottone per dedicarsi esclusiva-
mente all’alluminio. “Avevo solo 19 
anni quando è iniziata questa avven-
tura imprenditoriale, la cui continu-
ità è garantita da investimenti co-
stanti in nuove tecnologie, impianti, 
uffici e risorse. È infatti indispen-
sabile puntare costantemente su ri-
cerca e innovazione per garantire ai 
clienti un prodotto di nicchia unico 
e imbattibile”. L’azienda bresciana 
dal 2009 al 2013 - dunque in anni 
di grande crisi per l’intera economia 
globale - ha investito 100 milioni di 

euro per implementare la fabbrica di 
Rovato, come pure per raddoppiare 
l’impianto di produzione per billette 
di Pontevico: proprio in questa se-
de è stato recentemente completato 
un forno di nuovissima concezione. 

“Stiamo per inaugurare un ufficio di 
rappresentanza a Chicago: reputia-
mo interessante l’intero continente 
americano, in particolare il Brasile 
e il Messico” sottolinea Gnutti. Ma 
quale è stato il punto di svolta che 
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ha permesso a Eural Gnutti di spic-
care davvero il volo, differenziando-
si da qualsiasi competitor? “La svol-
ta si è verificata quando abbiamo 
deciso di dedicarci esclusivamen-
te all’alto valore aggiunto, escluden-
do le applicazioni più comuni, come 
ad esempio quelle tipiche del setto-
re edilizio, focalizzandoci su quelle 
di alta gamma”, spiega il presidente. 
Inoltre, l’impresa offre un serio ser-
vizio di consulenza nella selezione 
delle leghe più idonee per ogni ap-
plicazione. “Dato che la nostra gam-
ma di leghe copre il 99% delle appli-
cazioni, collaboriamo con il cliente 
affinché scelga quella più adatta ai 
suoi scopi. Non creiamo continua-

mente leghe nuove, per razionaliz-
zare i costi: quelle a disposizione già 
soddisfano la maggioranza delle esi-
genze. Il cliente può contare su uno 
staff vissuto a ‘pane e alluminio’ sin 
dalla sua fondazione, dunque con 
un’esperienza e un know-how su-
periori alla media, in grado di indi-
rizzarlo in modo affidabile”, afferma 
Gnutti. Forte del suo enorme patri-
monio di esperienza e conoscenza 
l’azienda bresciana anche nel prossi-
mo futuro punta a garantire l’eccel-
lenza nella produzione delle leghe 
per tutte le applicazioni e per tutti 
i mercati. Le barre di Eural Gnutti 
sono costituite dalle leghe più diffu-
se sino alle più recenti, quelle eco-

logiche, che seguono i requisiti del-
le più restrittive direttive europee 
RoHs ed Elv. Grande protagonista 
è l’impianto di Pontevico, frutto di 
una continua evoluzione nell’attivi-
tà di fusione di leghe di alluminio 
da lavorazione plastica, che si avva-
le delle più recenti tecnologie di fu-
sione e di colata, i cui processi so-
no monitorati per l’intera durata del 
ciclo produttivo. Le billette prodot-
te per il fabbisogno dell’azienda, ali-
mentano le presse di estrusione per 
barre dell’impianto produttivo di 
Rovato. Elementi tipici delle bar-
re di Eural sono l’elevato grado di 
lavorabilità e l’uniformità delle al-
te proprietà meccaniche, caratte-
ristiche, queste ultime, in grado di 
soddisfare gli elevati standard qua-
litativi richiesti dai clienti in tutto il 
mondo. Eural Gnutti offre una va-
sta gamma di estrusi a uso industria-
le per prestigiose aziende di com-
parti che presentano elevati livelli 
tecnologici. L’estrusione, fase cen-
trale dell’intero processo produtti-
vo, viene in seguito personalizzata 
per ogni prodotto, con trattamen-
ti termici specifici. Infine, l’analisi 
e il collaudo avvengono in un’area 
dedicata, in cui vengono impiegati i 
più avanzati strumenti di controllo. 
Grande valore aggiunto dell’azienda 
di Rovato è il totale coinvolgimen-
to del team di lavoro - 426 persone 
- in particolare la forza vendita che, 
a cadenza settimanale viaggia in tut-
to il mondo per diffondere la gam-
ma produttiva. Uno sforzo collettivo 
premiato dai dati sul fatturato, che 
nel 2012 ammontava a 172 milio-
ni di euro. “Siamo tuttora un’azien-
da familiare, per cui la velocità de-
cisionale è una caratteristica che ci 
premia, unita alla passione per que-
sto lavoro. Produciamo un prodotto 
altamente specializzato rivolto a un 
mercato mondiale di nicchia: fino-
ra abbiamo saputo individuare bene 
tale ‘nicchia’ su scala internazionale 
e continueremo a farlo”, conclude il 
presidente. 
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