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Un volumen de negocios de 
207 millones de euros, que 
en 2014 registró un +7%; 

instalaciones recientemente reforma-
das que trabajan a pleno rendimien-
to, aproximadamente 450 depen-
dientes entre la sede de Rovato y la 
planta de Pontevico y una filial en los 
EE.UU. inaugurada hace poco para 
conquistar el continente americano. 
Estas son las últimas novedades de 
Eural Gnutti, empresa desde siem-
pre a la vanguardia en la producción 
de barras, tubos y perfila-
dos en diferentes aleacio-
nes de aluminio. En cual-
quier caso, se trata de una 
sociedad cuya historia tie-
ne sus raíces en un pasa-
do que se basa en una lar-
ga tradición familiar en 
el sector. De hecho, des-
de 1968 Eural Gnutti pro-
duce semiacabados de aluminio y 
cuenta con una posición de liderazgo 
mundial en el sector de barras, tubos 
y perfilados de aleación de aluminio, 
principalmente destinados al mer-
cado de la automoción, mecánica de 
precisión, instalaciones de seguridad, 
oleodinámica y neumática, a los que 
la empresa de Rovato también ofrece 
los otros productos de su gama, como 
los disipadores de calor. “Pero la his-
toria de Eural Gnutti tiene orígenes 
aún más lejanas. En 1948 mi abuelo 
fundó las Trafilerie Carlo Gnutti, que 
llevaban su nombre y que procesaban 
principalmente latón y, precisamen-
te, aluminio que por aquel entonces 
era un material revolucionario, como 
hoy podría ser el titanio hoy en día - 
remarca Sergio Gnutti, Presidente y 
titular de la empresa con su herma-

no Giuliano, fundador, éste último de 
la empresa junto al padre Oreste. Por 
otro lado, Eural Gnutti está ubicada 
en una zona de la provincia de Brescia 
tradicionalmente dedicada al proce-
samiento de los metales. La estructu-
ra industrial de esta región se articula 
en diferentes compartimientos pro-
ductivos e incluye tanto empresas que 
fabrican maquinarias y aparatos me-
cánicos, como empresas que se ocu-
pan de fundir y producir hierro, ace-
ro, aluminio y aleaciones de hierro, 

además de las que proce-
san los metales, del forja-
do a la embutición, hasta 
las fases de tratamiento y 
revestimiento. En el dis-
trito operan empresas, 
establecidas a nivel inter-
nacional de las que Eu-
ral Gnutti es una de las 

lideres. El rasgo distinti-
vo de Eural Gnutti es desde siempre 
la previsión, la capacidad de captar 
las exigencias de los mercados inter-
nacionales traduciéndolas en nuevos 
productos y servicios para satisfacer 
las necesidades más apremiantes de 
los clientes globales. Esta calidad ya 
estaba presente y bien delineada en 
el ADN corporativo: la confirmación 
viene precisamente de la historia de 
esta realidad. De hecho, a finales de 
los años sesenta Eural Gnutti aban-
dona el segmento del latón para dedi-
carse exclusivamente al del aluminio. 
“Solo tenía diecinueve años cuando 
empezó este recorrido empresarial, 
cuya continuidad es asegurada por in-
versiones constantes en nuevas tec-
nologías, plantas, oficinas y recursos 
para crear productos exportables, de 
alto valor añadido”. La empresa ofre-
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ce un servicio fi able de asesoramiento 
en la selección de las aleaciones más 
adecuadas para cada aplicación. “Da-
do que nuestra gama de aleaciones 
cubre el 99% de las aplicaciones, cola-
boramos con el cliente para que esco-
ja la más adecuada para sus objetivos. 
No creamos continuamente aleacio-
nes nuevas, para racionalizar los cos-
tos: las que tenemos a disposición ya 
satisfacen la mayoría de las exigen-
cias. El cliente puede contar con un 
equipo crecido a ‘pan y aluminio’ des-
de su fundación, es decir con una ex-
periencia y un know-how superiores 
a la media, capaz de apoyarle de mo-
do competente” declara Gnutti. So-
bre la base de su enorme patrimo-
nio de experiencia y conocimiento, la 
empresa de Brescia, también en un 
futuro próximo, está dirigida a ase-
gurar la excelencia en la producción 
de las aleaciones para todas las apli-
caciones y para todos los mercados. 
Las barras de Eural Gnutti están fa-
bricadas tanto con las aleaciones más comunes como las más recientes, las 

ecológicas, que cumplen con los re-
quisitos de las directivas europeas 
RoHs y ELV más estrictas. Gran pro-
tagonista es la planta de Pontevico, 
fruto de una evolución continua en la 
actividad de fusión de aleaciones de 
aluminio para deformación plástica, 
que utiliza las tecnologías de fusión y 
colada más recientes, cuyos procesos 
son monitoreados durante todo el ci-
clo productivo. Los lingotes fabrica-
dos para las necesidades de la empre-
sa, alimentan las prensas de extrusión 
para barras de la planta de produc-
ción de Rovato. Elementos típicos 
de las barras de Eural son el elevado 
grado de trabajabilidad y 
la uniformidad de las al-
tas propiedades mecáni-
cas, características, éstas 
últimas, capaces de sa-
tisfacer los elevados es-
tándares de calidad re-
queridos por los clientes 
en todo el globo. Eu-
ral Gnutti ofrece una amplia gama 
de extruidos para uso industrial pa-
ra empresas prestigiosas de sectores 
que presentan niveles tecnológicos 
altos. La extrusión, fase central de to-
do el proceso de producción, se per-

sonaliza luego pa-
ra cada producto, con tratamientos 
térmicos específi cos. Por último, el 
análisis y la prueba se llevan a ca-
bo en una zona dedicada, donde se 
emplean las herramientas de con-
trol más avanzados. El gran punto de 
fuerza de la empresa de Rovato es la 
implicación total del equipo de traba-
jo y compartir los objetivos. Los ven-
dedores viajan a intervalos regulares 
en todo el mundo para dar a conocer 
la gama de producción. Un esfuerzo 
colectivo premiado por los datos so-
bre el volumen de negocios, como 
hemos visto al principio de este artí-
culo. “Seguimos siendo una empre-

sa de tipo familiar, para 
la que la toma de decisio-
nes rápida es una carac-
terística que nos recom-
pensa, junto a la pasión 
para este trabajo. Rea-
lizamos un producto al-
tamente especializado 
dirigido a un mercado 

mundial de nicho: hasta ahora hemos 
sabido identifi car bien este segmento 
a nivel internacional y seguiremos ha-
ciéndolo” afi rma el Presidente. Eu-
ral Gnutti puede hacer alarde de un 
producto tan específi co y de calidad 

que prácticamente 
no tiene competidores. 

¿Su secreto? Apostar siem-
pre por la investigación y el de-

sarrollo para asegurar un producto 
sin igual, insuperable. Previsión e in-
teligencia por parte de los altos direc-
tivos, están a la base de la afi rmación 
internacional de Eural Gnutti junto 
a la implicación de todo el personal: 
de hecho la empresa también ha em-
pezado bien el 2015 y procede con 
convicción por el camino de una in-
novación constante: “Ya está activa la 
nueva generación en la empresa” ter-
mina Sergio Gnutti, “Elemento vital 
para mirar al futuro con más optimis-
mo, si cabe”.

La fi losofía del alto 
valor añadido

La ductilidad del aluminio

A una empresa que sigue impertérrita en su camino, manteniendo una 
fuerte a� rmación en los mercados a lo largo de los años y que sale 
indemne de las crisis que golpean cíclicamente la economía mundial, 
es natural pedirle cuál es realmente el punto de fuerza y la visión 
empresarial que la caracteriza. Obviamente le corresponde a Sergio 
Gnutti, aclarar esta visión. “Nuestra empresa está orientada al alto valor 
añadido, que desde siempre invierte en nuevas tecnologías para realizar 
un producto exportable en todo el mundo” a� rma el Presidente. “El punto 
de in� exión para Eural Gnutti tuvo lugar cuando decidimos dedicarnos 
exclusivamente al alto valor añadido, excluyendo las aplicaciones más 
comunes, como por ejemplo las típicas del sector de la construcción, 
concentrándonos en las de alta gama. Otro ingrediente fundamental 
para distinguirse  constantemente en los mercados es apostar por 
la investigación e innovación para garantizar a los clientes de todo 
el mundo un producto de nicho único e insuperable”. La empresa de 
Brescia, incluso en años de gran crisis para toda la economía global, 
ha invertido millones de euros para implementar la fábrica de Rovato, 
así como para doblar la planta de producción para lingotes de Pontevico 
donde también ha terminado un horno de nueva concepción.

El protagonista absoluto de toda la actividad 
de Eural Gnutti es el aluminio. “Gracias a la 
combinación óptima de numerosas propiedades, 
como la ligereza, la conformabilidad, la resistencia 
a la corrosión y la conductividad eléctrica y térmica, 
el aluminio se utiliza en diferentes aplicaciones de la 
industria moderna” explican en la empresa. Además, 
el aluminio es fácil de trabajar, la capacidad de reducir en 
virutas algunas de sus aleaciones se puede comparar nada 
menos que con la del latón. Sin embargo, cada aleación de 
aluminio tiene características propias que la hacen adecuadas 
a aplicaciones especí� cas. Eural Gnutti propone al cliente las 
aleaciones de aluminio para extrusión más adecuadas a los diferentes 
campos de aplicación. El compromiso constante que la empresa 
de Rovato tiene desde siempre en su actividad de investigación y 
desarrollo, ha llevado  al perfeccionamiento de nuevas 
aleaciones para torneado. Sobre la base de su enorme 
patrimonio de experiencia y know-how, Eural Gnutti 
asegura la excelencia en la producción de las aleaciones 
para todas las aplicaciones y para todos los mercados.

          La fábrica de Rovato

La fundición de Pontevico
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